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Unsere Mission ist es unseren Nutzern
transparente Informationen und einen einfach Zugang zu
Elektrofahrzeugen und entsprechenden Ladelösungen zu
bieten.

EVIUM
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The EVIUM Testimonial:  Christopher Karatsonyi 
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#1 YouTube Star für e-Mobility

Mit langjähriger Erfahrung testet Chris 
kompetent und ehrlich alle neuen
Modelle von Elektrofahrzeuge auf 
Herz und Nieren.

Chris ist das Gesicht und die
Glaubwürdigkeit von EVIUM.



Influencer gesteuerte Inhaltserstellung und Marketingkonzept: 
Chris, Car Maniac und EVIUM. 

Car Maniac ist der führende Content 
Creator für EV-bezogene Themen:

Chris ist der führende Influencer für E-Fahrzeuge in 
Deutschland mit einer Fangemeinde von über
260.000 Followern.

Car Maniac und EVIUM haben zusammen bis zu 4 
Mio. Videoaufrufen bei über 2 Mio. User pro 
Monat.

Seit dem Going Live von EVIUM wurden schon
tausende hochqualifizierter Leads für den Handel 
generiert.
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Die Herausforderungen.

5



Neue EV Marken und Vertriebsmodelle fordern die etablierten
OEMs und den Handel heraus!

Traditionelle Marken die BEVs anbieten Neue Marken die in 2022 – 2023 in den 
Markt eintreten
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Marktausblick 2023

• Steigende Produktionszahlen, 
die zu einem besseren 
Angebot für die Verbraucher 
führen

• Markteintritt neuer Marken 
führen zu mehr Wettbewerb 
in einem wirtschaftlich 
schwierigen Umfeld

• >34% der deutschen 
Autokäufer planen den Kauf 
eines E-Fahrzeugs als 
nächstes Auto(1) https://www.bearingpoint.com/files/Studie_Elektromobilitaet.pdf?download=0&itemId=448968
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Der Wechsel zum E-Auto ist für die Verbraucher mit vielen
Fragen und Unsicherheiten verbunden. 

Barrieren für den Umstieg auf E-Fahrzeugen Verbraucher wünschen sich stukturierte
Beratung und einen digitalen Einkauf

v Höhere Anschaffungskosten

v Mangelndes Allgemeinwissen über E-Autos 

v Bedenken hinsichtlich der Anforderungen an das 
Laden zu Hause

v Reichweitenangst

v Unübersichtliche Informationslage zum Thema E-
Mobilität

v Verkäufer mit unzureichenden Kenntnissen

v BEV Inserate mit detaillieren Angaben zu Reich-
weiten, Ladegeschwindigkeiten und Batteriegrößen

v Beim Kauf und bei der Finanzierung fehlt es an 
Transparenz

v Darstellung der Kostenvorteile im Unterhalt von BEVs

v 91 % der Verbraucher recherchieren online und 
kaufen trotzdem offline

v 66 % der Verbraucher recherchieren zunächst über
Online-Videos, bevor sie die Websites der Händler
besuchen
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(1) Google GearshiI Autokäufer Studie 12/2021



Die Verbraucher brauchen transparente und 
digitale Informationen um auf E-Autos 
umsteigen zu können.

EVIUM

Welcome to EVIUM…
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Integrierter One-Stop-Shop für Mobilität, der Verbrauchern
Zugang zu E-Autos, Finanzdienstleistungen, 
Versicherungsangeboten und Inzahlungnahmeoptionen
bietet. Weitere Produkte zur Elektrifizierung aller
Lebensbereiche folgen in Kürze. 

EVIUM - der digitale Weg für nachhaltige E-Mobilität. 

Online-Marktplatz für neue und gebrauchte
E-Fahrzeuge.

Digitales Benutzererlebnis.

Blockinhalte zu relevanten EV Themen.

EVIUM ist der einzige Online-Marktplatz, der ausschließlich
E-Fahrzeuge für Verbraucher anbietet. 

Maßgeschneiderte aktuelle Inhalte zu allen wichtigen
Themen um die Elektromobilität

1.

2.

3.
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EVIUM - Kundenorien@ertes Nutzererlebnis aus einer Hand. 

Alles über E-Fahrzeuge
Umfassende Informationen über E-
Autos, die Kunden helfen fundierte

Kaufentscheidungen zu treffen. 

Neuwagenkonfigurator
Umfassende Übersicht über EV-Typ, 

Batteriereichweite und mehr.

One-Stop-Shop
Zusatzprodukte: Inzahlungnahme, 

Finanzierung, Versicherung und mehr.

Gebrauchtwagenmarktplatz
Auswahl von Tausenden von 

gebrauchten EVs von qualifizierten
Autohändlern.
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Hier bist 
Du richtig!



Der EVIUM Fokus.

Marktplatz, der sich ausschließlich auf E-Fahrzeuge
konzentriert, mit einer großen Auswahl an 
verschiedenen E-Fahrzeugmodellen. 

Umfassende Informationen, die den 
Übergang zu E-Fahrzeugen unterstützen. 

Ausführliche Videos zu EV-Modellen, 
Reichweite und Fahrerlebnis. 
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Fahrzeugverkauf 
NW/GW

Finanzierung / 
Leasing

VersicherungenInzahlungnahme

Probefahrt

Zulassung & 
Lieferung

E-Mobilitätsportal und E-Fahrzeugbörse* 
mit digitaler Sales-Line sind ein integraler 
Bestandteil in EVIUM.

Alle mit dem Autokauf verbundenen 
Dienstleistungen werden ohne 
Unterbrechung in einem gesamtheitlichen 
Kaufprozess abgebildet.

* Optionale Fahrzeugbörsenfunktion für Autos alle 
Antriebsarten auch als White-Label-Version für die 
Händler Homepage verfügbar.
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EVIUM - als ONE STOP SHOP Lösung



Erstmalig: volle Integration der Absatzfinanzierungsfunktion 
in einer E-Fahrzeugbörse

• Je Händler können bei den Fahrzeug-
arten Neuwagen, Vorführwagen und 
Gebrauchtwagen eine beliebige 
Kombina,on von CapKve, Non-
CapKve und LeasinggesellschaMen 
abgebildet werden

• OpKonale individuelle Kondi,ons-
steuerung nach Händlervorgaben

• Kein Provisionsverlust aus der 
KreditvermiOlung durch fremde 
Online Kreditportale
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EVIUM

Interesse?

EVIUM ist ein Joint-Venture zwischen dem YouTube Portal Car 
Maniac von Christopher Karatsonyi und der iAutoFinance GmbH.
EVIUM.DE wird Betrieben von der iAutoFinance München.

Am Haag 8
82166 Gräfelfing
CEO  Jan Philip Wieners, CEO

E   jan.wieners@evium.de
M +49 172 300 89 05 
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